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Dotyczy:Oferty pracy opublikowanej w portalu jobtime.pl na stanowisko Sprzedawca obwoźny z samochodu (vanseller) o numerze referencyjnym: OP/04/2026/8286


Szanowni Państwo,
Aplikuję na stanowisko Sprzedawcy obwoźnego z samochodu (vanseller), ponieważ dobrze odnajduję się w pracy terenowej, gdzie liczy się samodzielność, tempo i rzetelna obsługa klientów na stałej trasie.
Wnoszę praktyczne podejście do sprzedaży połączonej z logistyką „ostatniej mili”: sprawnie przyjmuję zamówienia, planuję dostawy i dbam o to, by klient dostał właściwy produkt we właściwym czasie. Zwracam uwagę na ekspozycję i dostępność towaru, bo to przekłada się na powtarzalność zakupów.
W tego typu roli kluczowe są relacje i konsekwencja w realizacji planów — potrafię prowadzić rozmowy sprzedażowe, reagować na potrzeby małych punktów handlowych i domykać rozliczenia bez odkładania spraw „na później”. Wcześniej usprawniałem organizację trasy i kolejność obsługi, skracając czas wizyt u klientów o ok. 20%, a dzięki wprowadzeniu prostych kontroli przy wydaniu towaru ograniczyłem liczbę pomyłek w zamówieniach o ok. 30%.
Podoba mi się, że stanowisko łączy sprzedaż, dystrybucję i merchandising — to daje realny wpływ na dostępność produktów w małych sklepach i na wyniki w terenie.
W pierwszych miesiącach uporządkuję rytm pracy na trasie (stałe okna dostaw, szybkie potwierdzanie zamówień i kontrola stanów), aby poprawić regularność obsługi klientów. Chętnie opowiem więcej na rozmowie i dziękuję za poświęcony czas.
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