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Dotyczy:Oferty pracy opublikowanej w portalu jobtime.pl na stanowisko Sprzedawca na telefon o numerze referencyjnym: OP/02/2026/0614


Szanowni Państwo,
Aplikuję na stanowisko Sprzedawcy na telefon, ponieważ chcę wykorzystywać na co dzień pracę z rozmową sprzedażową, a nie tylko doraźny kontakt z klientem.
Sprawnie prowadzę rozmowy od rozpoznania potrzeby, przez prezentację oferty, po domknięcie sprzedaży. Dbam o jasne wyjaśnianie warunków zakupu (cena, dostawa, płatność, gwarancja) i potrafię utrzymać rzeczowy ton nawet przy obiekcjach.
W tej roli kluczowe są komunikacja, praca według standardów oraz rzetelna ewidencja w CRM — pracuję w ten sposób: notuję ustalenia na bieżąco, pilnuję kolejnych kroków i wracam do klienta w umówionym terminie. Dzięki dopracowaniu krótkich skryptów rozmów i checklisty połączeń skracałem czas obsługi leadu o ok. 20% oraz ograniczałem liczbę pominiętych wpisów w systemie o ok. 30%.
Podoba mi się, że stanowisko łączy sprzedaż z porządkiem procesowym: rozmowa ma prowadzić do decyzji, a wyniki są mierzone i raportowane, co ułatwia konsekwentne poprawianie skuteczności.
W pierwszych miesiącach uporządkuję sposób kwalifikacji kontaktów i krótkie podsumowania po rozmowie, żeby zwiększyć przewidywalność lejka sprzedaży; chętnie opowiem o tym szerzej na spotkaniu — dziękuję za rozważenie mojej kandydatury.
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