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Dotyczy:Oferty pracy opublikowanej w portalu jobtime.pl na stanowisko Sprzedawca o numerze referencyjnym: OP/01/2026/3142


Szanowni Państwo,
Aplikuję na stanowisko Sprzedawcy, ponieważ chcę pracować w miejscu, gdzie jakość obsługi klienta bezpośrednio przekłada się na wynik sprzedaży i porządek na sali.
Dobrze odnajduję się w kontakcie z klientem: potrafię szybko rozpoznać potrzebę, doradzić wariant i domknąć sprzedaż bez nachalności. Równolegle dbam o ekspozycję oraz standardy porządku, bo to one ułatwiają decyzję zakupową i usprawniają pracę zespołu. Jestem uważna na szczegóły przy cenach, stanach i kompletności towaru.
W tej roli liczy się sprawna obsługa (tradycyjna i w samoobsłudze), znajomość asortymentu oraz rzetelne przyjmowanie dostaw — to obszary, w których pracuję metodycznie: od krótkiego wywiadu z klientem, przez dobór produktu, po kontrolę paragonu i pakowanie. W codziennej pracy ograniczałam liczbę pomyłek przy oznaczeniach i odkładaniu towaru o ok. 30% dzięki stałej rutynie kontroli. Uporządkowanie półek i zaplecza skracało czas szukania produktów o ok. 20%, co było odczuwalne przy większym ruchu.
Podoba mi się zakres obowiązków łączący sprzedaż, doradztwo, ekspozycję oraz przyjmowanie dostaw — w takim układzie łatwiej budować spójne doświadczenie klienta od wejścia do finalizacji transakcji.
W pierwszych miesiącach wniosę uporządkowany standard obsługi i ekspozycji, który ułatwi klientom wybór, a zespołowi pracę na zmianie. Chętnie opowiem więcej na rozmowie i dziękuję za rozważenie mojej kandydatury.
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