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Dotyczy:Oferty pracy opublikowanej w portalu jobtime.pl na stanowisko Specjalista sprzedaży technologii i usług informatycznych o numerze referencyjnym: OP/02/2026/7379


Szanowni Państwo,
Aplikuję na stanowisko Specjalisty sprzedaży technologii i usług informatycznych, ponieważ chcę pracować w roli, w której sprzedaż łączy się z realnym doradztwem i prowadzeniem klienta przez cały cykl zakupu.
Sprawnie przekładam potrzeby biznesowe na propozycję rozwiązań IT – od sprzętu i oprogramowania po usługi wdrożeniowe i serwis. Potrafię prowadzić rozmowy handlowe w sposób uporządkowany: od diagnozy, przez ofertę, po negocjacje i domknięcie ustaleń.
W tej roli kluczowe są: analiza potrzeb i rynku, przygotowanie ofert oraz koordynacja dostaw i wdrożeń po podpisaniu umowy – w tych obszarach działam metodycznie i dbam o czytelną komunikację z kilkoma interesariuszami po stronie klienta i zespołów technicznych. Usprawnianie procesu ofertowania pozwalało mi skracać czas przygotowania propozycji o ok. 20% oraz ograniczać liczbę poprawek wynikających z nieścisłości o ok. 30%.
Motywuje mnie praca na styku technologii i wartości biznesowej: od doboru rozwiązania, przez plan wdrożenia, po uzasadnienie zakupu w kategoriach efektów dla organizacji.
W pierwszych miesiącach uporządkuję kwalifikację leadów i standard rozmów discovery tak, aby szybciej wyłapywać realne potrzeby i ryzyka wdrożeniowe. Chętnie opowiem o moim podejściu na rozmowie – dziękuję za rozważenie mojej aplikacji.
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