Warszawa, 16 maja 2026r.

Janina KowalskaAl. Komisji Edukacji Narodowej 36, 02-797 Warszawa+48 733 644 002janina.kowalska@jobtime.pl


	
	PanAndrzej NiezgódkaDyrektor Super Company & Spółka S.A.ul. Pracodawcy 7, 02-202 Warszawa




Dotyczy:Oferty pracy opublikowanej w portalu jobtime.pl na stanowisko Specjalista do spraw sprzedaży o numerze referencyjnym: OP/05/2026/5966


Szanowni Państwo,
Aplikuję na stanowisko Specjalistki do spraw sprzedaży, ponieważ chcę pracować w roli, w której liczy się realna realizacja celów: od pozyskania klienta, przez ofertowanie i negocjacje, po domknięcie zamówienia i dokumentację.
Najlepiej odnajduję się w sprzedaży opartej na rozmowie i analizie potrzeb, gdzie relacja z klientem nie kończy się na podpisaniu umowy. Potrafię prowadzić negocjacje w sposób rzeczowy i spokojny oraz dbać o porządek w ustaleniach, aby proces był przewidywalny dla obu stron.
W takiej roli kluczowe są: konsekwentna praca na lejku sprzedaży, sprawna obsługa zamówień i dokumentów oraz raportowanie wyników i wniosków z rynku. Pracuję na danych sprzedażowych i obserwacjach konkurencji, przekuwając je na krótkie rekomendacje dla przełożonych. W poprzednich zadaniach usprawniałam obieg informacji w sprzedaży, skracając czas reakcji na zapytania o ok. 20% oraz ograniczając liczbę błędów w dokumentach o ok. 30%.
Motywuje mnie zakres obejmujący zarówno rozwój nowych kontaktów, jak i opiekę nad obecnymi partnerami oraz reprezentowanie firmy na spotkaniach i wydarzeniach branżowych. W pierwszych miesiącach uporządkuję standard przygotowania ofert i follow-upów, tak aby negocjacje i realizacja zamówień przebiegały płynniej.
Chętnie opowiem więcej podczas rozmowy rekrutacyjnej; dziękuję za poświęcony czas i rozważenie mojej kandydatury.
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